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开创全新教学理念 引领驾校行业脚步
第二百一十六期

广告

有这么个地方， 它位于大兴区
京开高速西侧，紧邻南五环，距京城
约 13 公里。 昔日荒弃的土地上，以
老北京传统灰色为基调， 却充满现
代气息的建筑群高低错落在阳光的
照耀下，显得稳重而又充满时尚，新
铺好的柏油路或蜿蜒或笔直在鲜花
树木和翡翠般绿草掩映下， 如果没
人告诉您， 您一定以为这是一座美
丽的花园！ 其实不然，这是花园般美

丽的东方时尚驾驶学校校园。
东方时尚驾驶学校于 1995 年

注册成立 ，拥有宝来 、桑塔纳 、新爱
丽舍 、富康自动挡 、宝来自动挡 、金
龙大客车等各种训练用车 1000 余
辆，拥有员工 2000 余名。十多年来，
东方时尚驾驶学校始终坚持把向社
会输送合格的驾驶人才作为已任 ，
把学员是否满意作为工作的唯一标
准， 从而赢得了社会和广大学员的

赞许，先后获得了"全国自律与诚信
建设先进单位 "，" 北 京市 星级 驾
校"，"消费者信得过单位"，"诚信招生
示范院校"，" 消费者信赖的质量、服
务放心单位"等荣誉称号，还以在驾
校行业中率先向社会推出五项承诺
而享誉京城。东方时尚驾驶学校自建
校初就提出了一种学车新概念，完全
摒弃了过去传统的那种师徒观念，与
学员建立的是一种全新的朋友式的

教学关系。让每位学员领略花园般的
环境，感受酒店式的服务更是东方时
尚的期冀， 因为东方时尚驾驶学校
全体员工都有一种为每位学员服务
的意识，正是这种服务意识贯穿着东
方时尚各个部门的工作。东方时尚驾
驶学校要求全体员工不吸学员一支
烟，因为东方时尚深知维护学员的利
益就是维护东方时尚自己的利益。

东方时尚驾驶学校致力于让更

多的人们掌握驾驶技术， 学员来自
四面八方，接受能力也各不相同，东
方时尚的教练员会根据每位学员的
特点制订相应的教学计划， 保证您
的训练圆满完成。

"让每位学员都满意"，东方时尚
驾驶学校将尽最大的努力为您提供
高效率，高质量的全优教学，并为您
创造安全 、舒适 、优美 、和谐的学习
环境。

责编 何立军 图编 李冬 美编 王璇 责校 赵琳
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限牌促使北京二手车交易快速转型
亚市 二手车经纪公司数量未减少

预计今年北京二手车交易50万

■

市
场
扫
描

到 2011 年底，亚运村
汽车交易市场（以下简称亚
市）二手车市场内入驻商户
为 110余家，与 2010年底基
本持平，亚市副总经理蔡海
文介绍，去年上半年的确有
部分经纪公司撤出，市场处
于惨淡经营状态，“亚市去
年 二 手 车 全 年 成 交 量 与
2010 年 相 比 有 不 小 的 下
滑，这与二手车销量下滑是
一致的。不过去年上半年

和 下 半 年 明 显 冰 火 两 重
天。一方面是由于去年初
限牌政策导致突如其来的
市场变化，经纪公司有一个
理解适应的过程，去年 4 月
1 日备案车放开销售以后，
二手车市迅速活跃起来。
去年下半年以后，亚市二手
车经纪公司数量渐趋稳定，
到目前已无一空席。”。

蔡海文预计，今年北京
二手车市场的活跃程度会

进一步提升，有望超过新车
交易。这一方面由于厂家
及政府的置换补贴和淘汰
老旧车补贴的进一步发力，
另一方面今年新车经销商
将不再有备案车这一老本
可吃，市场竞争会更加激
烈，因而不得不进一步借助
置换。当然，这也对北京二
手车外销渠道如何进一步
畅通，交易环节进一步便捷
简化提出了新的考验。

来自第一车网数据
显示，2011 年，全国二手
车交易量突破 400 万辆。
其中，北京市场二手车交
易 40多万辆，与新车销量
比例接近 1:1。二手车外
迁的比例大幅度增加，从

2011年初的10%增长到年
底的70%。第一车网销售
总监王安澜认为，今年二
手车交易量将继续上升，
预计会达到 50 万辆的交
易规模，其中外迁车辆可
能会达80%。

■ 声音

2011 年初，限牌政策实
施导致北京二手车交易量
急 转 直 下 ，1 月 份 仅 销 售
6000 辆，3 月份 1 万辆。同
时，二手车交易价格快速下
滑，部分二手车经纪公司转
行或者关门，市场陷入寒
冬。不过，3月份以后，二手
车交易迅速回暖，4 月份销
量已达到 3 万辆，此后逐月
回升，到 12 月份销量为 5.66
万辆，并且连续 5 个月超过
新车销量。

2011 年，北京二手车交
易 40.1 万 辆 ，同 比 下 降
22.2% ，但 降 幅 低 于 新 车
34%。同时，二手车本市销
售和外迁比例逐渐接近，为
44：56。此外，面临多种困
难情况，经纪公司、新车经
销商努力拓展二手车外迁
渠道，汽车生产厂家也为提
高新车销量而出台二手车
置换补贴政策。去年，东风
日产、东风雪铁龙、广汽丰
田、斯柯达等品牌都为北京
经销商置换率提升采取诸多
举措，如统一开辟二手车外
销渠道、统一收车、物流辅
助、给予高额补贴等。

无 疑 ，以 旧 促 新 是 去
年北京二手车交易的最显
著特点，二手车交易在限
牌政策下快速转型，从以
新带旧转变为以旧促新，
但这并不意味着二手车交
易已发生质变，只能说限
牌政策加速北京二手车市
场走向成熟。

上周，部分二手车业内
人士介绍，今年北京二手车
交易活跃度会进一步提升，
有望继续超过新车销量，但
也有很多瓶颈亟待突破。
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中联 交易量较上年下降近半

经纪公司
倾向于“批发战略”

■

市
场
一
线

B20、B21、B22版采写/本报记者 尹蔚 朱艳莹 实习生 张洁 王晓

2011 年 1—4 月份，北京二手车交易几乎处于停滞状
态，一些规模较小、经营一般的二手车经纪公司因此离开，甚
至连续创下单月销售240辆纪录的帅车公司也闭门停业。

上周，记者从中联二手车
交易市场（以下简称中联）了
解到，2011年中联二手车交易
2.6039 万辆，较 2010 年下降
近一半。其中一季度交易量
较 2010 年同期下降 80%—
90%，随着4月份备案车政策
出台，交易量逐渐回升。此
外，二手车外迁比例显著上
升，去年外迁车辆总数为7247
辆，占总成交量的三分之一
强，而往年外迁车的比例仅占

总成交量的10%—20%。中联
总经理石磊介绍，目前市场内
平均每过户 100 辆车就有 30
辆外迁，高峰时甚至达到了交
易量的50%。然而，随着河北
等地对北京外迁车的限制政
策出台，二手车外迁的难度也
在增加。

与成交量下降对应的是
市场内经纪公司数量下降，
目前已由 2010年的 130多家
下 降 到 2011 年 底 的 80 多

家。石磊介绍，撤出的多是
一些规模较小的经纪公司。

“原来一家公司租30个车位，
现在只要 10 个，甚至 5 个车
位就够了。”石磊说，“虽然面
临很多困难，但大家都在想
办法，如引进网上交易平台，
实现了一些交易；如拓展山
东、辽宁等外迁渠道。二手车
交易的需求还是很旺盛的，相
信在政府的补贴政策的鼓励
下，今年的市场会更好。”

各自寻求新经营战略

寒冬之下，经纪公司
纷纷调整经营战略，寻找
新政策环境下的生存发展
之道。资深二手车评估师
魏征介绍，一些公司从“走
量为主”转型为“少而精”，
如从原来 100 辆的规模压
缩到四五十辆之间，车型
品种调整为 20 万 元 以 上
车型，提高单车获利；更
多的经纪公司倾向“批发
战略”，即通过降低单车
利 润 使 车 辆 快 速 周 转 至
外地，在最短的时间内完
成交易。

位于花乡旧机动车交
易市场的一家中大型经纪
公司负责人介绍，2011 年
公司总成交量 700 余辆，较
往年大幅上涨，外迁与本
市交易比例达 7:3，外迁大
幅增加，零售降低。“客户
要求车辆过户要快，我们
为了提高周转速度，就得

建立完整的外迁渠道以实
现大批量外迁，相应的单
车获利降低，而零售车辆
因为高端车较多盈利有所
增加。车源渠道上，受新
政影响，个人车源会先到
4S 店咨询价格，公司从过
去全面接触客户变成以 4S
店提供置换服务为主，这
也需要我们用新办法服务
客户。”

盈利模式转变

当前二手车盈利模式
也开始有所变化，呈现多
元化发展趋势。传统的盈
利 以 赚 取 车 辆 的 差 价 为
主，近年来寄卖方式异军
突起，经纪公司收取交易
佣金；网络拍卖为二手车
交易新盈利模式，也是以
收取交易佣金为主。

卓杰行市场部经理张
彦介绍，公司从 2008 年起
开展寄卖业务，主要针对
个人用户，去年成交 2000

辆，业务量较 2010 年提升
了 3 倍。“2012 年我们工作
的重点在于如何最大限度
地打开销售渠道，并根据
形 势 的 变 化 适 时 调 整 战
略，满足客户需求。”

外迁面临新阻力

随着各地对二手车迁
入限制政策的出台，北京
二手车特别是老旧车外迁
正变得越来越难，很多经
纪商大呼生意难做。针对
这一现象，评估师魏征认
为：“限制并不是坏事，它
体现了各地政府对环境、
社会负责，原来没有门槛
的设立门槛，有门槛的提
高 门 槛 。 对 经 纪 公 司 来
说，虽然短期内会受到一
定影响，但随着时间的推
移，买卖双方会找到一个
契合点，卖不出去的老旧
车报废淘汰，宏观上也有
利于促进车市健康发展。”

（下转B22版）
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