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提前消费
选择面广

4 月 15 日，在位于
南四环的城外诚家居
广 场 内 ，记 者 看 到 前
来购买家居产品的消
费者非常多，收银台前
时 常 出 现 排 队 景 象 。
在走访了亚美特家具、
圣象地板等门店后，销
售人员表示，这两天内
前来消费的人数和签
单量相当于平时近半
个月的总和。

随后，记者采访了
数位前来购物的消费
者。在马可波罗瓷砖
门店内，家住南苑的孙
女士表示，十多天前就
看到了卖场在小区内
的宣传，其中“全年保
价、差价退回”的说法
很吸引人，“本来还顾
虑五一的价格可能更
便 宜 ，这 样 一 来 就 放
心 了 ，莫 不 如 提 前 消
费，时间充裕，选择面
儿 也 广 ”。 购 买 赛 欧
橱 柜 的 刘 先 生 表 示 ，
与 往 常 的 抽 奖 、送 礼
相 比 ，还 是 直 接 降 价
打折最实惠。

金牌橱柜北京公司总经理
陆继毅分析称，与几年前相比市
场在不断收紧，但预计与去年同
期持平。原因在于很多商家选
择在 3 月 25 日至 4 月 15 日通过
预售形式提前锁定消费者，而在
五一三天时间内集中引爆销
售。与此同时，“新房、十年以上
老房的二次装修、二手房装修等
刚性需求涌现，今年五一不乐
观，但也不会更冷。”

欧宝地板市场总监王永峰
也表示，业内普遍认为从去年
年底至今市场比较平淡，因此
均加大力度进行资源整合、重

组及营销方向调整，以期在五
一实现突围。

北京二手房市场3月份的小
阳春，也让部分商家嗅到了五一
的暖意。记者获悉，3 月份北京
二手房签约量达到了 11112 套，
同比2011年3月的11102套成交
量基本持平，环比今年 2 月份的
5512套成交量基本上涨101%。

东方瑞寰集团首席品牌官
汤鹏表示，受抄底心态和刚需影
响，二手房成交量出现小幅回
升，这也将导致与其密切相关的
下游家居行业在今年五一市场
规模比2011年同期略微增长。

下半年市场仍存变数

此前，2011年的五一被众多
商家视为全年的市场分水岭，今
年五一是否再度成为全年拐点，
下半年家居走势又将何去何从？

汤鹏认为，2012年开年以来
东方家园销售实现 10%以内小
幅增长，考虑到政策影响，东方
家园对下半年家居走势持谨慎
乐观态度，不会出现火爆的行
情。家居洗牌继续加剧，两极分
化状态将会凸显，品牌影响力较
大的企业将会在下半年受益。

标致家具营销总监朱光宇也谨
慎地表示，作为市场增量的保障
房集中交房期会在 2013 年年底
或 2014 年年初出现，因而今年
下半年的家居市场目前看来仍
难改观。

集美家居赵建国则对下半
年表示看好，并称随着经济适用
房等保障型住房的大量竣工，在
价位上趋近于普通百姓消费能
力的家居企业形势会越来越好，
而高端市场可能会有所降温，

“人们的刚性需求持续在释放，
今年后期会比上半年和去年形
势要好”。
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由于二手房市场的回暖，家居业内对下半年的形势持谨慎乐观的态度。


