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淘特价品 省钱扮家
趁五一期间卖场、品牌低价促销，淘便宜产品充实家

节假日期间，家居企业
的促销战火更加猛烈。从
众多品牌公布的活动方案
中记者发现，今年的家居促
销在不同领域各展所长。

卖场方面，集美家居、
福利特、万家灯火、东方家
园家居广场继续玩抽奖和
赠礼；城外诚则在五一期间
进行全场产品工厂价直销；
东方家园建材超市立足自
身业态优势，以大规模集中
采购实现了较市场平均成
交价低15%。

家具、建材品牌方面，
不少企业在五一期间限时
限量推出远低于平日售价
的特价产品，同时礼品也从
时尚数码产品到钻戒不等，
某些品牌推出捆绑营销政
策，在店面内购买的越多便
能实现更低的打包价格。

或许是自去年下半年
日渐降温的市场让商家深
感到“不促不卖”的尴尬，因
此今年五一市场的促销力
度比往年更大，但促销能否
奏效仍有待小长假的检阅。

■

重
点
推
荐

1 工厂直销
4 月 29 日至 5 月 1 日，城外诚携场

内近 1200 家一线家居品牌工厂举办
“再战直销”活动，卖场与品牌工厂直接
签订协议达成促销，建材、家具、饰品全
部参与活动。

据悉，城外诚将其众多品牌进行资
源整合，场内全部品牌都将推出工厂直

销价。直销这样的方式减少了很多中
间环节的附加成本，压缩议价空间，节
省了消费者的购物时间和考察成本，减
少了购物中的干扰因素，将关注点聚焦
在商品的选材、工艺、后续服务等实际
问题上。

推荐指数：★★★★★

2 低于市价15%
由于摒弃了中间环节，没有高额的租金和店

面的装潢费，东方家园建材超市有效降低了成
本。今年五一，东方家园斥资进行大规模商品采
购，产品涵盖各大知名品牌如冠军、立邦、多乐
士、摩恩、欧琳、方太、帅康、史密斯、美标、箭牌、
科勒等。另外，本次促销东方家园采取不返券、
直接打折，让顾客轻松消费的促销方式，并承诺
东方家园建材超市商品价格低于市场成交价格
15%。如本地区域同类超市相同厂家、相同品
牌、相同规格、相同质量的产品正常售价低于该
超市，差价 300%返还。非定制商品 60 天之内均
可享受无理由自由退换货。

推荐指数：★★★★

3 整体捆绑营销
购买橱柜的消费者，总免不了购置一些烟

机、灶具等厨房电器和用具。前往不同商家分别
采购的话，不仅难以砍价，而且安装及售后也互
相牵制、易出纠纷。为此，志邦厨柜推出消费者在
店内选购厨电，就可以与橱柜产品整体享受更低
折扣。凡是预订橱柜还可获得1000元厨电基金，
可以在志邦店内采购进口真空保鲜罐等高科技厨
房用具。通过将橱柜与电器、生活用具进行捆绑
营销，一方面可以降低消费者的采购成本，节省购
物时间，另一方面产品可统一由志邦提供一体化
的安装配送售后服务，避免了纠纷的发生。

推荐指数：★★★

一些品牌推出打包价，既节约了消费者的选购成本，又方便厂家的统一配送安装。
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