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中石化上半年业绩三巨头中垫底
净利润下滑41%，降幅为三大石油公司之最；三大油企上半年日进6.4亿，较去年少1.1亿

新京报讯 （记者钟晶晶）
中国石化昨日披露半年报显
示，今年上半年净利润236.97
亿元，同比下滑41.1%。这一
下滑比例也位列三大石油公
司之首。中石化表示业绩下
滑的主要原因是原油成本上
升，国内汽柴油价格受控，炼
油亏损加剧导致。

上半年，三大油企上半
年净利润总和 1175 亿，日赚
6.4 亿，这一数字较去年少
1.1亿，去年平均日赚7.5亿。

中石油业绩最“优”

中石化半年净利同比下
滑 41.1%，降幅远高于此前披
露业绩的中石油、中海油，中
石油、中海油半年净利分别
下滑6%和19%。不过这倒基
本符合此前多家投行的预
测，彭博通讯社综合各大行
预测称,中石化中期净利润可
能大幅下降42%至238亿元。

分析人士指出，与中石
油相同，中石化也是上下游

一体化的石油公司，不过由
于中石化上游勘探板块小，
炼油板块大且抵御高油价成
本能力有限，导致其业绩表
现不如中石油。

中石化昨日的业绩摘要
未披露具体炼油亏损数据，
但一位行业分析师表示“对
比利润下滑，二季度中石化
炼油亏损一定加剧恶化。”

此外，与中石油勘探板
块是盈利主要支柱不同，中
石化炼油和分销业务的销售

收入则是主力，上半年占到
公司营业额的 59.2%。“因此
炼油亏损的影响对中石化的
影响也要高于中石油。”上述
分析师表示。

今年一季度中石化炼油业
务经营亏损91.72亿元，中石油
炼油亏损由1季度的近110亿
元扩大至上半年的288亿元。

赚钱能力中海油最“高”

对比三大油企业绩效

数据，可以发现中石油与中
石化基本在同一量级，上半
年两家公司的营业额均突
破万亿。

中石油上半年实现营业
额 10466.61 亿元人民币，同
比增长 9.9%，中石化上半年
营业额达到 13481 亿元，同
比增长9.3%。

中海油的经营收入仅为
油气销售收入 956.6亿，不到
上千亿元。

但扣除成本费用后，上

半年三大油公司的利润却大
有不同，中石油以 620 亿元
居首位，中海油以 318.7亿元
次 之 ，中 石 化 最 末 仅 为
236.97 亿元。对此，一位分
析人士表示，这主要是由于
中海油的业务相对单一，仅
为油气勘探业务，而两大石
油公司还有炼油及油品销售
板块，一旦国际油价高企，国
内油价调整不到位，炼油亏
损就会大大抵消其巨额的销
售收入。

新京报讯 （记者林其
玲）一项低调的苏宁电器，面对
京东商城的持续“约架”，终于
忍不住“动了手”。上周六，苏
宁副董事长孙为民在苏宁南京
总部约见媒体，反思“8·18”事
件。孙为民称，此事对苏宁而
言，“名大于利，利大于弊”。

孙为民还透露，苏宁电
器将在电商领域展开收购。

孙为民称，活动期间，苏
宁易购的销量每一天都是历
史最高值，访问量也不断刷新
纪录。从互联网行业的销量
和网页点击率等硬指标来看，
苏宁易购都有非常大的提
升。但品牌关注度的提升更
重要。“过去苏宁易购是黑马，
现在不再是（黑马）了，此事使
苏宁易购关注度急速扩大，它

能真正触动行业发展。”
苏宁电器认为，其与京

东商城的冲突，归根到底是
两种模式的冲突。孙为民认
为，“目前中国电子商务有两
种模式，一种是产业驱动型
企业，一种是资本驱动型企
业。以前大家不认可苏宁易
购是电商，现在苏宁易购终
于站在一个平台上了，并且

目前 90%以上的电商企业规
模都小于易购，两个阵营容
易发生剧烈冲突。”

但对于目前电商行业的
竞争手段，孙为民认为，还处
于野蛮生长占主导地位的阶
段。“8·18 事件已经引起国
家职能部门注意，商务部、发
改委正在做一些规范性的东
西，并约谈相关企业谈话。

孙为民透露，苏宁电器
将在电商领域展开收购，目
标是垂直电商网站。

“近两年内，苏宁电器一
直在物色合适的收购对象。
未来资本驱动型电商企业和
产业驱动型电商企业会出现
融合。资本驱动型企业需要
在一定时间内实现盈利、上
市，给投资者交代，完成不了

就必须转手。”
孙为民称，电商烧钱是

伪命题，苏宁易购只是苏宁
的另一个渠道。“8·18 事件
也给投资者一个信号，苏宁
电器的转型取得关键性突
破。到 2020 年，苏宁易购营
业额将达到 3000 亿元，苏宁
实体店营业额则突破 3500
亿元，二者并驾齐驱。”

应对价格战 苏宁将收购垂直电商
京东商城持续“约架”，苏宁副董事长孙为民称，电商价格战对苏宁“名大于利，利大于弊”


