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23岁女孩的
漫画生意

几支画笔和一间 6
平米的工作室，是 23 岁
的陈洁的事业所在。

她的工作室，主要
接些画人物肖像漫画的
活儿。 6 分钟内，她就
能作出一幅神态夸张的
人 物 漫 画 ，每 幅 收 费
200-500 元不等。

“好多人接受不了
如此高价”的现状，并不
妨碍她对这个创意行业
前景的看好。

高价漫画

陈洁不久前接到了
工作室成立近两年来最
大的一笔生意。

十一期间，她会在燕
莎商场进行现场人物肖
像漫画创作，浓厚商家
的促销氛围。

一天画 5 个小时，一
连 10 天，按照她每小时
近千元的收费标准，即
便给出些折扣优惠，届
时收入仍颇为可观。

她现场用画笔创作
一幅人物肖像，不到 6 分
钟 ，每 幅 收 费 200-500
元。而她用电脑制作的
数字肖像漫画，每幅价
格则在600元左右。

陈洁说，顾客主要
是 供 职 于 国 内 大 型 公
司 和 跨 国 公 司 的 中 高
端人士。

陈洁自幼学习美术，
借助家里的资助，2011

年成立了“六平米漫画
工作室”。之所以如此
取名，主要是因为工作
室的空间就只有6平米。

两台电脑和几把椅
子，就把工作室填得满
满当当。她既是工作室
的老板，又是唯一的全
职画师。

陈洁说，“六平米”是
北京第一家专业肖像漫
画工作室。她的宣传口
号是，“让我画你吧”。

推广难题

因为创业时还是一
名大四学生，陈洁享受
到了北京市出台的一些
鼓励大学生自主创业的
优惠措施。比如，进行
工商注册时的一些手续
费被减免了。

目前陈洁每月平均
接到两三单活儿，且多
为朋友以及客户之间的
推荐。如何更好地推介
收费较高的肖像漫画，
陈洁压力颇大。

不久前她开了一家
淘宝店，揽了十几单生意。

有些人抱怨她收费
过高，她也曾考虑过把价
格调低一下。不久就打
消了这个念头，“我还是
相信这个行业的前景”。

按照陈洁的计划，今
年年底前招来几个专职
或兼职的画师后，她就
把工作室公司化。

今年 3 月，王文水、阴
超 和 王 进 德 3 个“85 后 ”
IT 职员，利用业余时间创
办 了 一 个 叫 做 淘 梦 网 的
网站，旨在为微电影筹集
资金。

这个用户定位偏小众
的网站，访问量屈指可数。
而创办至今，它从用户手里
筹集了不到 3 万元的资金，
亦不算漂亮的成绩单。但
在他们看来，淘梦网的机遇
将随着未来微电影行业的
膨胀到来。

造梦微电影

据阴超介绍，淘梦网原
本打算做一个分享梦想的
平台，但试运营几个月，效
果却极不理想。

6 月，3 个创始人凑到
咖啡馆里，琢磨把网站业务

垂直到某一具体的门类。
最终，微电影成了淘梦网转
型的方向，“一则大家都喜
欢电影，二则它能吸引一些
文艺青年和制作团队”。

淘梦网转型后的模式
变为“微电影众筹平台”。
阴超说，微电影制作团队如
果经费不足，可以把自己的
想法、剧本、需要募集的资
金等晒到淘梦网上。

“如果用户有兴趣，可
向制作团队捐出任何数额
的资金，协助他们完成梦
想；制作团队回报的方式
是赠送海报和广告等。”阴
超说。

小有收获

网站每天的访问用户
数 量 稳 定 在 1000 多 个 左
右。比起这个不算起眼的

数字，阴超更喜欢谈论淘梦
网 所 撮 合 成 的 五 六 个 项
目。“单笔募集数额最大是
长春一所高校的学生所拍
摄的《八九不离时》的毕业
电影。”阴超称，一个河南的
老板通过淘梦网向其捐了
5000元。

王文水则称，转型 3 个
月以来，他们已收到了用户
3万多元的捐款。资金的明
细会实时在网站上公布。

据阴超介绍，他们为淘
梦网设计的盈利模式是，收
取项目金额的 10%作为佣
金，“由于现在处于培育用
户的阶段，我们还没取得过
一分钱的佣金收入。”

阴超打算在明年下半
年接洽风险投资。他盼望
着，淘梦网的商业模式会
随着微电影市场的红火变
得清晰。

3个“85后”造梦微电影
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