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近500户中小企业备战创富大赛
新京报讯 （记者张轶

骁）“截至本周，已有近 500
家中小企业报名参加创富大
赛。”昨日，邮储银行北京分
行负责人在接受记者采访时
表示。

创富大赛，是由中国邮
政储蓄银行在全国15个省市
同步举办，遴选中、小、微企业
优秀创业、创富、创意方案，给
予融资支持，解决中小企业
融资难题的一项赛事。

今年9月5日，邮储银行
北京分行再度启动创富之
旅，主动授信机会的额度实
现翻番，达到2000万元，专家
智力支持力量强大，这样的

创富行动，也让近500户中小
企业主的目光再度聚集在邮
储银行那绿色的标志上。

创富大赛的最终目的，
是减少中小企业的“融资障
碍”，中小企业只要拿出自
己最具优势的项目、技术和
创意，到赛场上夺得成绩，
就可以轻松获得邮储银行提
供的最高 2000 万元的信贷
支持。创富大赛启动后，各
家中小企业纷纷摩拳擦掌，
力争将自己最突出的一面展
现在赛场上。近日，记者走
访两家报名参加创富大赛的
企业，探索他们是如何谋求

“创富”之路的。

■ 参赛企业亮相 ■ 相关新闻

创富大赛
报名延至
10月中旬

新京报讯 （记者张
轶骁）记者昨日从邮储银
行北京分行获悉，本届创
富大赛的报名时间将从
原来的 9 月 30 日延长至
10 月中旬，在“双节”后的
两周，有参赛意愿的中小
企业仍可以通过邮储银
行各支行网点进行报名。

组委会相关负责人
表示，从此前一阶段报名
情况来看，前来咨询的中
小企业纷纷体现出强烈
的参赛意愿，同时也有
多 家 企 业 向 组 委 会 表
示，9 月 30 日的报名截止
日期对企业来说比较紧
张，准备工作有一定的
难度。对此，组委会决
定延长报名时间，让更
多怀揣创富梦想的小微
企业有充足的时间准备
和参与赛事，为他们解决
融资难题。

邮储银行北京分行
相关负责人透露，在遴选
优秀企业的过程中，邮储
银行还将通过多种渠道，
进一步对本次赛事进行
宣传，为参赛选手提供更
为宽阔的展示平台。

从京新高速一路向
北，过昌平马池口镇数公
里后，是一片沃美的农
田。道路边，偶尔能看见
有人在田间劳作。

这其中的一部分，就
是北方丰达种业有限责
任公司设在北京的高科
技实验田。这片农田，
是丰达种业业务经营的
枢纽。

大面积推广成难题

在长达十年的发展历程
中，丰达种业已经在这里培
育出宛棉 10 号抗病棉花、
中 麦 13 高 产 小 麦 、超 甜
2000 水果玉米等多个优质
农作物种子，产品覆盖全国
34 个省区市。

“正常情况下，小麦的亩
产量是 400到 500公斤，但在
今年夏天的山东聊城，我们
的中麦 13 高产小麦创下了
亩产 700 公斤的纪录，在当
地的粮王大赛上当之无愧地
摘得桂冠。”丰达种业有限责
任公司经理李茂华说。

“我们自己的棉花，虽然

在 2008 年全球经济危机的
环境下也是脱销的，但每家
每户逐一推广的做法，使得
我们市场开发的效率很低。”
李茂华说。看到缺陷的李茂
华，决定从今年推出的新品

“畅丰 3 号”玉米种子开始，
加大市场推广力度，以求全
国各地同时“开花”。

但资金和市场的短板，
是高科技农业企业大面积推
广面临的首要难题。“育种行
业的更新周期一般在 3 到 5
年，一个新的品种如果在 3
到 5 年之内推不出去，就将
被后来者所代替。”李茂华
说。此外，种植上的风险也
对资金提出了非常高的要

求，在新品培育的过程中，往
往没有任何经验可以借鉴，
一旦试种失败，一年的收成
将全部付诸东流。

即使经过十年的发展，
丰达种业的注册资金达到
3000 万，但这家公司仍然面
临着接近 1000 万元的资金
缺口。

目标看向1000万融资款

李茂华的目光瞄准了曾
经举办过首届创富大赛，并
与自己进行过密切合作的中
国邮政储蓄银行。

邮储银行对于丰达种业
来说绝对是一个熟悉的名

字，从 2001 年公司成立至
今，邮政和邮储银行的服务
网络已为丰达种业与农户之
间架起了沟通的桥梁。丰达
种业与各地农户之间进行货
款转账、签发汇票，几乎所有
的金融手续，都通过邮储银
行来完成。“甚至连运送种子
也要通过邮政，农户领取种
子都到邮储银行大门口来。”
李茂华笑着说。

“有了这样良好的合作，
我们自然也想要到邮储银行
的赛场上试试身手，如果真
能如愿以偿拿到 1000 万元
的融资款，我们的育种推广
势必会收到遍地开花的效
果。”李茂华说。
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北方丰达种业
有限责任公司

1 拿到融资款解决推广难题

位于北京市通州区的北京新福润达绝缘材料有限责任公司。 今年9月，北方丰达种业公司在山东菏泽举行“畅丰3号”高产玉米现场观摩活动。

成立于 2001 年的新福
润达属中关村产业园区内的
瞪羚企业，历经十多年的发
展，客户群已经涵盖中国南
车、通用电气等多个国内外
知名企业，还成为神舟系列
和天宫系列的绝缘材料供应
商，其产品中的科技含量高
居同行业榜首位置。

在刘雪莲看来，绝缘材
料市场的竞争并不算激烈，
淡季和旺季的周期并不明
显，依托于自身的核心技术
和日用电器的需求，也能让
公司在行业的前列占得一席
之地。

不过，随着科技水平的

日益发达，产品更新换代的
速度不断加快，绝缘材料行
业也不可避免地被卷入到战
略革新的浪潮之中。中高端
产品成为摆在所有绝缘材料
生产企业面前共同的目标。

“中高端产品市场的份
额，已经从几年前的5%突飞猛
进到30%以上。”刘雪莲说。中
高端市场需求的不断提升，也
使得与世无争、衣食无忧的绝
缘材料行业感受到了从资金缺
口里吹来的阵阵“寒风”。

“生产高端产品，需要设
备、材料、环境监控等方面的
多个升级，每年大约需要研
发6到7个新品。”刘雪莲说，

“这样一来，成本势必上升，
资金的要求也就随之提高。
而且越高端，越需要钱。”

面临资金缺口的新福润
达也在 2011 年找到了邮储
银行通州支行，依托中关村
园区瞪羚企业的身份，融得
1500 万元贷款。面对即将
到来的创富大赛，刘雪莲既

显得低调，又表现出十足的
信心：“面对大赛，我们并没
有特别去想能取得什么样的
成绩，但我们的目标，是不断
进行技术攻关，研发环保、节
能、高性能的高端绝缘产品，
希望在有朝一日，能成为中
国的‘杜邦’。”

新京报记者 张轶骁

“中国杜邦”创富瞄准高端

提起新福润达绝缘
材料有限责任公司，或许
外人并不知晓，但就是这
家位于通州区光机电基
地一家看似不起眼的公
司，却能在多个举世瞩目
的场景中看到它的产品。

“上至遨游太空的嫦
娥 1 号飞船，下至驰骋大
地的高速动车，采用的绝
缘材料全部是新福润达
生产的。”9 月 25 日下午，
新福润达总裁助理刘雪
莲在接受记者采访时兴
奋地说。
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新福润达绝缘材料
有限责任公司
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