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我（朱女士）和我先生今
年都30岁，在同一家央企工
作，五险一金齐全，月收入均
在2万元出头，两人年收入税
后50万元。固定资产有2居
室一套，市值270万元，尚有商
业贷款60万元，月供3700元。

现金资产有活期存款17

万元，且每个月能结余2万元
存入活期账户；1年期定期存
款 3 万元；股票市值约 2 万
元。保险情况，我有一份重大
疾病险，每年保费4800元，保
额为20万元；先生无任何商
业保险。我和先生每个月公
积金均为3000元，我的公积

金账户累积为13万元，先生
无累积金额。

2010年购入汽车一辆。
目前每个月开销 8000 元左
右。今年我怀孕，势必会增加
日常开支。考虑到将来孩子
抚养、教育、保险支出，想请专
家帮忙理出我家的理财方案。

■ 个案资料

1、希 望 活 期 存 款 能
做些低风险投资，抵抗通
货膨胀，使现金能够保值
增值，可以选择哪些投资
途 径 ？ 如 何 选 择 理 财
产品？

2、五险一金齐全的情
况下，我和我先生是否还需

要其他商业保险保障，如何
选择全家人特别是出生后
宝宝的保险计划？

3、孩子出生后 2、3 年
内考虑购买学区房，是将现
有住房卖了换学区房的 2
居室或3居室，还是在学区
房再买个小一居？

■ 理财目标

央企夫妇年入50万，即将成为三口之家

买一居学区房 保障升值两不误

需求分类 资产配置投资 投资金额 备注
生活性需求 学区房 150万-200万元 2014年全款购买

日常生活开支 1万元/月 占家庭月收入的1/5
旅游休闲等高层次需求资金 3万元/年 提升生活质量
应急准备金 5万元 日常开支的5倍

保障性需求 妻子保险 1000元/月 总计占家庭月收入的7.5%
丈夫保险 1000元/月
孩子保险及教育金 1600元/月

理财性需求 股票 4万元/年 市场好时投资，不好投理财
基金 16万元/年 5%以上年化收益率
理财产品 10万元/年 5%以上年化收益率
黄金 3万元/年 每年新增黄金投资
定期存款 5万元/年 每年新增定期存款

朱女士家庭潜在需求和资产配置方案朱女士家庭潜在需求和资产配置方案

朱女士和她先生都在
央企工作，收入稳定，五险
一金齐全，有房有车，有一
定数额的存款储备，家庭年
收入税后 50 万元，属于高
收入家庭，具备殷实的财富
基础。如果朱女士一家能
在家庭理财上做出全面完
善的资产配置，便可以为整
个家庭未来几十年的幸福
生活奠定坚实的经济基础
和财富保障。

我们首先对朱女士家
庭的收入支出和资产负债
进行整体分析，概括出家
庭的基本经济收支状况和
资产配置状况，在后面的
两个部分我们将在朱女士
家庭财务状况分析的基础
上，根据其家庭理财目标，
做出完善合理的资产配置
方案。

经计算，即使在不考虑
五险的情况下，2012 年朱
女士家庭总收入为 57.6 万

元，总开支9.6万元，总流入
现金为 48 万元，总支出占
总收入的比重仅为 16.7%，
朱女士家庭有非常良好的
现金流量状况。从家庭资
产负债来看，2012 年底，朱
女 士 家 庭 资 产 总 额 为
361.28 万元，其中固定资产
为 285 万元，占 78.9%，流动
资 产 为 76.28 万 元 ，占
21.1%，负债 60 万元，净资
产301.28万元，资产负债率
仅为16.6%。

总体来看，朱女士家庭
流动资产过于单一，现金、
收益水平较低的定期存款
和活期存款占比过高，十分
不利于家庭资产的保值升
值，理财产品、基金等收益
水平较高的金融资产占比
过低，保险类、教育基金等
保障性资金配置太过微小，
与收入水平相比保障性太
小，也缺乏保值、防通胀的
黄金类资产配置。

家庭财务状况分析

资产配置单一 存款过多
通过前面的分析，我们

知道，朱女士家庭在生活性
需求方面具备非常良好的
基础，应当加强对保障性需
求和理财性需求的重视，着
重在这两个方面进行相应
的投资补充。下面我们将
详细地介绍为朱女士提供
的资产配置方案，希望让她
的家庭既能满足购买学区
房的目标，也能满足各类保
障性需求，还能实现流动资
产的保值升值。

生活性需求方面，首先
我们建议购买小一居的学
区房，有以下几个理由：一
是学区房价格高昂，短期资
金压力比较大，教育资源丰
富的西城区、海淀区，重点
学校学区房每平米都在 5 万
元/平米左右，学区房的 2 居
室 或 3 居 室 的 总 价 在 400
万-500 万元以上，即使 3 年
左右家庭能多积累 150 万元
的资金，卖掉 270 万的住房，
也仅仅勉强能够 2 居室的学
区房，家庭资金压力会比较
大；二是如果买大的学区
房，家庭资产中的固定资产
比重又会大幅度提升，不利
于家庭资产的升值。

30-40 平的小一居总价
在150万-200万元，3年左右
家庭有充足的资金来支付。
其他方面，考虑到增加宝宝，
日常生活开支提升到每月 1
万元。

保障性需求方面，朱女
士夫妻双方都有五险一金
这些基本社会保障，有了基
本性的保障，但对于朱女士
家庭这个收入群体来说保
障性还远远不够，我们建议
考虑增加以下几方面：一是

朱女士的保险金额，朱女士
每年 4800 元的保险金额太
少，保障水平太低，保费每
月应提高到 1000 元左右，可
增加其他保险公司的重疾
保险，不同公司可以覆盖不
同险种；二是为丈夫购买相
应的保险产品，保额每月
1000 元左右；三是孩子的保
险，可与教育金结合起来配
置，每月固定存入一定金额
到教育金账户，既有保险保
障，家长风险金豁免及资金
定向使用（大学和创业期各
支付一次），根据朱女士家
庭年收入每月配置 1600 元
左右即可。

理财性需求方面，通常
是利用闲余资金进行投资，
实 现 家 庭 资 产 的 升 值 保
值。朱女士倾向于低风险、
抗通胀的理财产品，可以配
置比例较高（70%左右）的固
定收益基金、货币型基金、
保本类基金、有业绩保障的
理财产品等，通常年化收益
都在5%以上；配置10%-15%
资金作为定期存款；在金融
市场较好的时候，配置 10%
的股票或股票型基金，其他
时期也可以配置成第一类
资 产 ，可 以 考 虑 配 置
5%-10%左右的黄金产品作
为抗通胀的硬通货。

按照上面的理财计划，
三年后朱女士家庭流动资
产180万元以上，还有9万元
的黄金产品，三份保额 30 万
以上的保险，一份 20 万元的
教育基金。其中流动资产
可以转变成学区房，后面的
新增收入可以再转化成理
财性需求的产品，继续保持
家庭资产的持续升值。

家庭理财解决方案

资产70%配置固定收益基金

你不理财，财不理你。不知如何理？请
将财务个案发送到：xinjingbaolc@163.com
新京报将请专业理财师解答你的困惑。
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在具体分析朱女士家
庭理财目标之前，先简单介
绍一下一个家庭的外在或
潜在的各类需求，这些需求
最终决定着我们的目标。
家庭需求可以概括为生活
性需求、保障性需求、理财
性需求三个方面。

作为一个家庭而言，经
济基础不同、发展阶段不
同、投资理念不同，各类需
求的资产配置比例也会各
不相同。对于朱女士家庭
而言，处在 30 岁左右的财
富积累初期，家庭收入较
高，流动资金稳定而充裕，
目前已经有房有车，马上会
添一个可爱的宝宝，应该说
各类生活性需求已经基本
满足。

有购买学区房的计划，
从投资理念上来讲，和中国

大多数家庭一样，朱女士家
庭非常注重生活性需求的
满足和升级，但是对保障性
需求和理财性需求的满足
还远远不够重视，这方面仅
有少量的股票投资和保险
投资，大部分流动资金作为
应急准备金的形式存在，这
种资产配置实际上严重影
响了家庭资产的保障性和
经济性。

朱女士家庭应该在满
足生活类需求的基础上，把
存款类资产按合理的比例
配置到保障性需求和理财
性需求的资产类别上，这样
不仅能使整个家庭在未来
几十年抗击各类突发性风
险的能力大大增强，也会让
家庭财富不断地保值升值，
有效地抵御由通货膨胀带
来的资产减值损失。

家庭理财目标分析

财富积累初期 加大保障


